Ders Bilgi Formu

Ders Adi Yerel Kredi Ders Uygulama Laboratuar

(saat/hafta) (saat/hafta) (saat/hafta)

Pazarlama ISL2301 3 5 3 0 0
Onkosullar Yok

Yaryil Glz

Dersin Dili ingilizce, Tiirkge

Dersin Seviyesi Lisans Seviyesi

Ders Kategorisi Temel Meslek Dersleri

Dersin Verilis Sekli Yuz yuze

Dersi Sunan Akademik Birim |isletme Bélimi

Dersin Koordinatori ibrahim Kircova

Dersi Veren(ler) ibrahim Kirgova, Ebru Enginkaya, Tugce Ozansoy Gadirc

Asistan(lar)i

Dersin Amaci isletme ydnetiminde énemi giderek artmakta olan pazarlama fonksiyonu ve
sUrecleri hakkinda gerekli bilgilerin verilmesi ve bilgi eksikliklerinin gideriimesi.
Dersin Igerigi Pazarlamaya Girig / Pazarlama Anlayisinin Tarihsel Gelisimi/Pazarlama Bilgi

Sistemi/ Pazarlama Arastirmalari / Pazarlama Karmasinin Olusturulmasi/
Pazarlama Karmasinin Unsurlari/Fiyatlama/Dagitim ve Promosyon Kararlari

Yok

Opsiyonel Program
Bilesenleri

Ders Ogrenim Ciktilari

Modern pazarlama ilgili temel ¢gergeve sunulur.

Pazarlama programini olusturan unsurlar égrenilir.

Pazarlama stratejilerinin olusturulmasi ve igleyisi kesfedilir.

icerikle uyumlu giincel vaka galismalari analiz edilir.

a|lbr|lOIND|=

Pazarlamanin temel ilkeleri kavranir.

Haftalik Konular ve ilgili On Hazirhk Calismalari

Hafta |Konular On Hazirhk

1 Musteriye Deger Sunarak Onu Tatmin Etmenin ve Muhafaza Kotler & Keller(2010) 1-45
Etmenin Yollar, Pazarlann Kazanilmasi

2 Pazarlama Cevresinin Arastirilmasi, Tuketici Pazarlarinin ve Satin | Kotler & Keller(2010) 47-77
Alici Davraniglarinin Analizi

3 EnduUstriyel Pazarlarin ve Endustriyel satin Alicinin Davraniglarinin  [Kotler & Keller(2010) 299-330
Analizi

4 Rekabet Karsisinda Yapilacaklar Kotler & Keller(2010) 389-415

5 Pazar Bélimleme ve Hedef Pazarlarin Secimi Kotler & Keller(2010) 415-452

6 Uriin Hatlarinin ve Markalarin Yénetimi Kotler & Keller(2010) 537-572

7 |Uriin Hayat Egrisi, Yeni Uriin Geligtirme Kotler & Keller(2010) 579-616
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8 Midterm 1 / Practice or Review Ders kitaplar ve gtincel
uygulamadan 6rnekler
9 Hizmetlerin Tasarlanmasi ve Y6netimi Kotler & Keller(2010) 621-653
10 [Fiyatlama Stratejilerinin ve Programlarinin Tasarlanmasi Kotler & Keller(2010) 661-708
11 [Dagitim Kanallarinin Yénetimi Kotler & Keller(2010) 855-900
12 [Dogrudan Pazarlama Ydnetimi Kotler & Keller(2010) 829-847
13 |Reklam,Satis Promosyonu ve Halkla iligkilerin Yénetilmesi Kotler & Keller(2010) 779-802
14 |Kisisel Satis ve Satig Glicinin Yénetilmesi Kotler & Keller(2010) 808-829
15 |Final Kotler & Keller(2010) 125-159
16 |Final Sinavi Ders kitaplar ve gtincel
uygulamadan érnekler

Degerlendirme Sistemi

Etkinlikler Sayi Katki Payi

Devam/Katilim

Laboratuar

Uygulama

Arazi Galismasi

Derse Ozgii Staj

Kigik Sinavlar/Stidyo Kritigi

Odev 1 30

Sunum/Jri

Projeler

Seminer/Workshop

Ara Sinavlar 1 30
Final 1 40
Dénem igi Calismalarin Basarn Notuna Katkisi 60

Final Sinavinin Basari Notuna Katkisi 40

TOPLAM 100

AKTS isyiikii Tablosu

Etkinlikler Sayi Siiresi (Saat) |Toplam isyiikii
Ders Saati 13 3 39
Laboratuar

Uygulama

Arazi Galismasi

Sinif DigI Ders Galismasi 13 5 65
Derse Ozgii Staj
Odev 1 10 10

Kigik Sinavlar/Studyo Kritigi
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Projeler
Sunum / Seminer
Ara Sinavlar (Sinav Siresi + Sinav Hazirlik Stresi) 1 10 10
Final (Sinav Suresi + Sinav Hazirlik Suresi) 1 20 20
Toplam isyiikii 144
Toplam isyiikii / 30(s) 4.80
AKTS Kredisi 5

Yok

Diger Notlar
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