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Onkosullar Yok
Yaryil Glz
Dersin Dili ingilizce, Tiirkce

Dersin Seviyesi

Doktora Seviyesi

Ders Kategorisi

Temel Meslek Dersleri

Dersin Verilis Sekli

Yuz yuze

Dersi Sunan Akademik Birim

isletme B&IUmU

Dersin Koordinatori

ibrahim Kirgova

Dersi Veren(ler)

ibrahim Kirgova

Asistan(lar)i

Dersin Amaci Pazarlama ile ilgili temel kavramlar ve teorik bilgilerin giincel pazarlama
problemleri paralelinde sunulmasi amaglanmaktadir.
Dersin Igerigi Pazarlamaya Girig / Pazarlama Anlayisinin Tarihsel Gelisimi/Pazarlama Bilgi

Sistemi/ Pazarlama Arastirmalari / Pazarlama Karmasinin Olusturulmasi/
Pazarlama Karmasinin Unsurlari/Fiyatlama/Dagitim ve Promosyon Kararlari

Opsiyonel Program
Bilesenleri

Yok

Ders Ogrenim Ciktilari

Pazarda rekabet stratejileri degerlendirilir.

Musteri iligkieri ydnetimi anlayisi kazanilir.

GUclu marka yaratma yollari tartisilir.

Pazarlama ilkeleri ve stratejilerine dénik teorik bilgiler kazanilir.

a|lbr|lOIND|=

Ogrenci, pazarlama kuramlarini ve rekabet stratejilerini entegre ederek yenilikgi ve stirdiriilebilir
pazarlama ¢dzimleri tasarlama becerisi kazanir.

Haftalik Konular ve ilgili On Hazirhk Calismalari

Hafta [Konular

On Hazirlik

1 Muisteriye Deger Sunarak Onu Tatmin Etmenin ve Muhafaza
Etmenin Yollari, Pazarlarin Kazaniimasi

Kotler & Keller(2010) 1-45

2 Pazarlama Cevresinin Arastirilmasi, Tuketici Pazarlarinin ve Satin
Alici Davraniglarinin Analizi

Kotler & Keller(2010) 47-77

3 EnduUstriyel Pazarlarin ve Endustriyel satin Alicinin Davraniglarinin

Analizi

Kotler & Keller(2010) 299-330

4 Rekabet Karsisinda Yapilacaklar

Kotler & Keller(2010) 389-415

Pazar Bélimleme ve Hedef Pazarlarin Secimi

Kotler & Keller(2010) 415-452

6 Orlin Hatlarinin ve Markalarin Yonetimi

Kotler & Keller(2010) 537-57
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Laboratuar




Urlin Hayat Egrisi, Yeni Uriin Gelistirme Kotler & Keller(2010) 579-616
Midterm 1 / Practice or Review Ders kitaplar ve glincel
uygulamadan 6rnekler
9 Hizmetlerin Tasarlanmasi ve Y6netimi Kotler & Keller(2010) 621-653
10 [Fiyatlama Stratejilerinin ve Programlarinin Tasarlanmasi Kotler & Keller(2010) 661-708
11 Dagirtim Kanallarinin Yénetimi Kotler & Keller(2010) 855-900
12 |Dogrudan Pazarlama Ydnetimi Kotler & Keller(2010) 829-847
13 |Reklam,Satis Promosyonu ve Halkla iligkilerin Yénetilmesi Kotler & Keller(2010) 779-802
14 |Kigisel Satis ve Satig Gliclnin Yoénetilmesi Kotler & Keller(2010) 808-829
15 |Final Kotler & Keller(2010) 125-159
16 |Final Ders kitaplari ve guncel
uygulamadan 6érnekler

Degerlendirme Sistemi

Etkinlikler Say!I Katki Payi

Devam/Katilim

Laboratuar

Uygulama

Arazi Galismasi

Derse Ozgii Staj

Kiglk Sinavlar/Stidyo Kritigi

Odev 1 30

Sunum/Jri

Projeler

Seminer/Workshop

Ara Sinavlar 1 30
Final 1 40
Doénem igi Calismalarin Basar Notuna Katkisi 60

Final Sinavinin Basari Notuna Katkisi 40

TOPLAM 100

AKTS isyiikii Tablosu

Etkinlikler Sayi Siiresi (Saat) |Toplam isyiikii
Ders Saati 14 3 42
Laboratuar

Uygulama

Arazi Galismasi

Sinif Digi Ders Galismasi 14 5 70
Derse Ozgii Staj
Odev 1 50 50
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Kuguk Sinavlar/Studyo Kritigi
Projeler 1 40 40
Sunum / Seminer
Ara Sinavlar (Sinav Siresi + Sinav Hazirlik Stresi) 1 10 10
Final (Sinav Siresi + Sinav Hazirlik Suresi) 1 10 10
Toplam isyiikii 222
Toplam isyiikii / 30(s) 7.40
AKTS Kredisi 7.5

Diger Notlar Yok
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